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Introduccion

Dada la relevancia que tiene la agroindustria para la Argentina, y el po-
tencial a nivel internacional para abastecer una demanda creciente, resulta
fundamental conocer su posicidn y nivel de competitividad en los mercados
internacionales, tanto por su rol como abastecedor de productos agroin-
dustriales como por su potencial contribucién para garantizar la seguridad
alimentaria mundial.

El presente es el Ultimo de una serie de cuatro capitulos en donde se
abordaron tendencias y cambios en los patrones de comercio agroindustrial
de Argentina a lo largo de los Ultimos 20 afios. A través de indicadores co-
merciales, se determin6 como se posiciona el pais frente a la
reconfiguracién de la escena global, dada por un mayor protagonismo de
paises emergentes, principalmente China, en detrimento de paises desarro-
llados.

Tras analizar la relevancia del sector para la economia argentina, en tér-
minos de producto, empleo y comercio internacional (capitulo L
Introduccién); los patrones del comercio argentino y el nivel de concentra-
cién/diversificacion de las exportaciones agroindustriales (capitulo II
Concentracién), la especializacion exportadora de Argentina (estructura de
ventajas comparativas) y el potencial de complementariedad comercial (Ca-
pitulo III. Especializacién y Complementariedad), el presente capitulo 1V,
denominado Composicion del Comercio, estudia el nivel de intensidad co-
mercial con sus principales socios, la composicion del comercio con dichos
paises (intra o inter-industrial), y la evolucion de los términos de intercambio
en Argentina.

Ahora bien, se detectd que un tercio de los productos agroindustriales
exportados por Argentina presentan Ventajas Comparativas Reveladas
(VCR) en el periodo 2014-16 (medido en numero de lineas arancelarias),
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aunque en volumen de comercio representan una proporcidn muy superior
(el 96% del total agroindustrial exportado), por un valor de aprox. 36 mil
millones de dodlares.

Por otro lado, ha crecido significativamente el nivel de comercio bilate-
ral con sus principales socios en los Ultimos afios respecto de hace dos
décadas. Sin embargo, la participacién de cada uno sobre el total se ha
reducido, lo que parece consistente con el hecho de que Argentina en los
ultimos afos tendio a diversificar los destinos de exportacion.

Asimismo, pese a que existe menor coincidencia entre las exportaciones
totales de Argentina y las importaciones de sus socios que hace 20 afos, la
agroindustria presenta oportunidades; en particular, se destaca el incre-
mento en la complementariedad agroindustrial con Brasil, Egipto y México
en la Ultima década.

A diferencia de lo que se suele pensar, el hecho de tener canastas expor-
tadoras similares no impide que exista comercio significativo entre los
socios comerciales. Como se pudo observar, tanto Mercosur como Estados
Unidos son socios estratégicos de Argentina, ain a pesar de tener una si-
milar estructura de exportaciones.

Esto implica la existencia, o potencial existencia de comercio intra-indus-
trial, ya que los paises con perfiles similares (VCR) son poco propensos a
tener complementariedad comercial bilateral alta, a menos que exista co-
mercio intra-sectorial (Banco Mundial, 2010). De esta forma, a continuacién
se analizara la composicidn del comercio de Argentina con sus principales
socios como también la intensidad de esos flujos bilaterales.

En el capitulo anterior, se detallé la relacién comercial de Argentina con
sus principales socios, segun el tipo de acuerdo, la balanza comercial bila-
teral y el potencial de complementariedad. En ese capitulo se busca
profundizar dicho analisis, identificando el grado de intensidad comercial

6

existente con cada uno, el nivel de concentracién del comercio bilateral,
como también la composicidn de esos intercambios (intra o inter-industrial).

Intensidad Comercial

El indicador de Intensidad Comercial (IC) determina si el valor del comer-
cio entre dos paises es mayor o menor de lo que se esperaria en base a la
importancia en el comercio mundial. En particular, se analizé la intensidad
de las ventas argentinas, es decir, la proporcién de las exportaciones del
pais con destino a esos mercados en relacion a la participacién de sus socios
en la demanda mundial de importaciones'.

Un indice de IC por arriba (por debajo) de la unidad indica que el comer-
cio bilateral es mayor (menor) que lo esperado, dada la importancia del
socio en el comercio mundial. Es decir, si adopta valores mayores a 1 en-
tonces la participacién del socio en las exportaciones argentinas es mayor
que la participacion del socio en las importaciones mundiales; esto implica
que Argentina le vende relativamente mas al socio que lo que ese Ultimo

representa en las compras mundiales.

Existe mayor intensi-

En este sentido, se observa que los .
) _ _ ) dad comercial con
paises con que Argentina mantiene algun

acuerdo comercial (circulo celeste en el paises con acuerdos
grafico 1), son aquellos que presentan comerciales.
mayor intensidad en el comercio bilateral,

tanto para el total de los intercambios como para el sector agroindustrial.
Dentro de dicho grupo, sobresalen Mercosur, Brasil y Chile, pese a haber

reducido el nivel de intensidad respecto de hace 20 afios. Por otro lado, se

! Ver detalle de metodologia de calculo de este indicador en Anexo.



destaca el incremento en la intensidad comercial con Egipto, India, Vietnam En los intercambios totales se aprecia que sélo existe intensidad comer-
y China en las Ultimas dos décadas. cial bilateral con paises con acuerdos, a excepcién de Vietnam. El resto de

los paises con los que se esta negociando, o Argentina se beneficia del SGP
Grdfico 1. Nivel de intensidad comercial bilateral con paises seleccionados en productos

agroindustriales. Indice de Intensidad Comercial promedio 1994-96, 2004-06, 2014-16. no presentan intensidad comercial para el periodo analizado.
llustracion 1. Clasificacion de Intensidad Comercial. Alta, Moderada y Baja. Para el Co-
mercio Agroindustrial y Total, en promedio 2074-16.
94-96 W04-06 W14-16 Existe
: AGROINDUSTRIAL
Inten5|d'ad TOTAL
~ Comercial
Alta
e - Brasi, Chile, M
« Brasil. Chile. Mercosur W ik rasil, Chile, Mercosur
Mod:eraéa o ¢ Vietnam, Egipto
° ¢ India, Egipto, SACU © Baja
] Baja + India, SACU
J _l a . oM . * Australia, China, Israel, NuevaZelanda

A MEXTAUS NZL USA JPN EFTA KOR UEZ7 CAN SING VNM CHN Fuente: Elaboracion propia en base a datos de WITS.

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de WITS. . . _ . . . .
“ racion propr Ahora bien, ;como se distribuye dicho comercio bilateral? A continua-

. . . . - , cién, se analiza la concentracion y composicion de los intercambios con los
Clasificando la intensidad por niveles (alta, moderada y baja®), los paises . )
) ) i ) principales socios.

del Mercosur y Chile, tanto para el comercio agroindustrial como para el

total registran una intensidad alta (ver Ilustracion 1). Le siguen con intensi-
dad moderada en el caso de los intercambios agricolas India, Egipto, SACU Concentracion Bilateral
y Vietnam. Y por ultimo, con una intensidad baja, aparecen China, Israel, y
muy por detras, al limite de la no intensidad: Australia y Nueva Zelanda. Si , , . . »
. L . . . . En el segundo capitulo se habia estudiado el nivel de concentracion total
bien con estos ultimos dos se registra un incremento en la intensidad co- ) ) o )
. . L . . ) de las exportaciones de Argentina en términos de productos o destinos. En
mercial con Argentina en los Ultimos afios, el nivel permanece bajo. o T ] ]
este caso, se realizd un ejercicio similar pero enfocado a los flujos bilaterales

con cada uno de los paises analizados. Asi, se podra identificar si el comercio

que se registra con estos socios esta concentrado o no en pocos productos.

2 Se definieron los criterios de clasificacién arbitrariamente en funcion del nivel de IC obtenido. A prior; dada la tendencia identificada para las exportaciones argentinas al
Se determiné que la intensidad era baja para valores entre 1y 2 del IC, moderada entre 2 y 5 mundo, que indicaba un incremento del nivel de concentracién, parece ra-
y alta para valores IC mayores a 5. zonable pensar que podria rastrearse el mismo fenémeno a nivel bilateral.
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Sin embargo, analizando caso a caso, no necesariamente se observa una
tendencia generalizada.

En esta oportunidad se emple6 también el indice de Herfindahl-Hirsch-
man® (IHH). Cabe recordar que a mayor IHH (valores cercanos a 1), mayor
sera la concentracién de productos exportados en el comercio bilateral; al
contrario, si Argentina tuviera una cartera de exportaciones perfectamente
diversificada con sus socios tendria un indice cercano a 0. El criterio adop-
tado para la clasificacion de la concentracidn en alta, moderada y baja fue
de un IHH mayor a 0,25 en el primer caso, menor a este y mayor a 0,1 para
el segundo, y, por Ultimo, menor a 0,1 se considera diversificado.

A continuacion, se presentan dos graficos que muestran el resultado del
nivel de concentracion bilateral obtenido para las exportaciones e importa-
ciones agroindustriales argentinas con cada uno de sus socios, de acuerdo
a la clasificacion mencionada. Las exportaciones agroindustriales de Argen-
tina al mundo se encuentran moderadamente concentradas en términos de
productos; mientras que las importaciones agroindustriales exhiben alta di-
versificacion. En el comercio total argentino?, tanto las exportaciones como
las importaciones mundiales se encuentran altamente diversificadas.

% Ver metodologia de célculo de indicadores en el Capitulo II. Concentracién para
mayor detalle sobre la forma de célculo e interpretacién. Importante: a fin de poder
comparar paises, se utilizo su versién normalizada.

“En el Anexo II. estan disponibles los datos del IHH Bilateral para el total de comercio
de Argentina con los paises seleccionados.
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Grdfico 2. Nivel de concentracion bilateral de exportaciones agroindustriales de
Argentina a paises seleccionados. Indice de Herfindahl-Hirschman promedio 2014- 16,
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Gréfico 3. Nivel de concentracion bilateral de importaciones agroindustriales argentinas
desde paises seleccionados. Indice de Herfindahl-Hirschman promedio 2014-16.
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Fuente: Elaboracion propia en base a datos de WITS.
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Por otro lado, si bien los resultados difieren al analizar los flujos de co-
mercio total y agroindustrial, en ambos casos se observa que existe mayor
concentracion bilateral en exportaciones que en importaciones; es decir, hay
un mayor nimero de paises con concentracidén de exportaciones alta que
con concentracion de importa-

Existe mayor concentracion ,
ciones alta.

bilateral en las exportaciones
que en las importaciones. Cuando se enfoca el anali-
sis bilateral en productos
especificos, los resultados obtenidos son similares a los que se apreciaban
en el capitulo II cuando se estudiaron los flujos de comercio agroindustrial
mundial de Argentina. La cadena de la soja figura entre los principales pro-
ductos exportados a destinos donde la concentracion es mayor, aunque
también figuran el maiz y la carne. En las importaciones se exhibe mayor
diversificacion de bienes, por montos pequefios en relacion a las ventas, y
tratandose principalmente de insumos para produccién local (como semillas
o aceites y alcoholes industriales) o de productos procesados (chocolates y
preparaciones alimenticias).

Luego, en términos de paises, se observa que los socios Mercosur (in-
cluido Brasil) y Chile registran la mayor diversificacion de los intercambios
(exportaciones e importaciones), tanto para el comercio total como para el
agroindustrial. Ademas de los paises mencionados, se destaca la diversifi-
cacion de exportaciones agroindustriales a México y Singapur y la baja
concentracion en las importaciones agro provenientes de la UE.

Los paises que presentan mayor concentracion de exportaciones agroin-
dustriales argentinas son: India, China, Australia, Nueva Zelanda, Vietnam,
Israel y Egipto. En el caso de India, el principal producto exportado por Ar-
gentina es el aceite de soja (representa mas del 90% de las exportaciones
agroindustriales a ese destino), y en el de China predomina el poroto de
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soja (75%). En las exportaciones a Vietnam aparecen dos productos priori-
tarios: las tortas y pellets de soja (64%) y el maiz (20%). En las ventas a Israel
sobresale la carne bovina

Existe mayor concentracion bila-
congelada.

teral de exportaciones con: India,

Por otro lado, tanto  Chijna, Australia, Nueva Zelanda,
Australia como Nueva Ze-

) Vietnam, Israel y Egipto.
landa y Egipto aparecen

como socios con alta concentracion tanto en las compras como en las ven-
tas argentinas. En el comercio con los dos primeros, el producto principal
de exportacion son las tortas y pellets de soja (75% y 69%, respectivamente),
y de importacién en el primer caso, las semillas para siembra (72% de las
compras, por un valor de USD 8,5 millones), y en el segundo, los cueros y
pieles en bruto (40%) y las caseinas (38%), por valores que nos superan los
USD 2 millones en cada producto. Por su parte, con Egipto, solo 4 productos
explican casi la totalidad de las exportaciones argentinas: maiz (44%), tortas
y pellets (33%), porotos (10%) y aceite de soja (8%); y un producto explica
cerca de la mitad de las importaciones desde Argentina: plantes y partes de
plantas y semillas, por un valor que no superan el millén de ddlares.

Por otro lado, EFTA y Japon registran alta concentracién de importacio-
nes agroindustriales. Del bloque europeo se registran principalmente
importaciones de café (51%), chocolates (14%) y otras preparaciones ali-
menticias (13%), por un valor conjunto de USD 20 millones. Por otra parte,
las compras al pais asiatico consisten esencialmente en acidos y alcoholes
industriales (43%) y semillas para siembra (29%), por un valor que no supera
los USD 2 millones entre los dos.

Por tanto, si bien en diversa medida tanto Australia, China, Egipto, India,
Nueva Zelanda como Vietnam presentan intensidad comercial con Argen-
tina, las exportaciones a todos ellos se encuentran concentradas en pocos
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productos. El riesgo de esta concentracion es la alta vulnerabilidad ante sho-
cks externos, como pueden representar: la volatilidad de los precios de los
commodities, la imposicidon de medidas de politica que afecten el comercio
internacional (por ejemplo, las derivadas del conflicto comercial entre China

y EE.UU.), como también
El riesgo de la alta concentracion |, o146 arancelarias y no

radica en la mayor vulnerabilidad arancelarias de acceso a
externa ante shocks. mercados.

Algunas de las consecuencias de los shocks citados las ha experimentado
el pais en el pasado, teniendo que redireccionar las exportaciones de pro-
ductos especificos hacia otros destinos. Un ejemplo de esta situacion es el
aceite de soja que se enviaba a China. En los Ultimos afios las importaciones
del gigante asiatico se han contraido fuertemente, producto de un proceso
de restructuracion del sector productivo de molienda de soja en China, res-
pondiendo a una politica de sustitucion implementada por el gobierno
chino para aprovechar la capacidad de procesamiento local instalada, aten-
diendo al mismo tiempo a la demanda de harina y pellets de soja del sector
de pienso animal del pais (Viola, 2016). Si bien recientemente se retomaron
las exportaciones de aceite a ese destino luego de tres afios sin ventas, en
esa ocasiéon hubo que redireccionar la exportacion a otros destinos, siendo
India el principal pais comprador que sustituy6 parte del consumo chino.

El riesgo cuando existe alta concentracién de exportaciones consiste en
la complejidad que implica redireccionar los flujos hacia otros paises y/o
productos de forma inmediata. En particular, si las medidas las aplican con-
sumidores como China, cuyo volumen de importacion dificilmente pueda
reemplazarse y ser colocado en otro destino inmediatamente. Estas medi-
das generan incertidumbre en los mercados y pueden dejar en una situacién
de vulnerabilidad a los productores y exportadores que no pueden reaccio-
nar rapidamente.
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Ahora bien, profundizando el analisis del comercio bilateral con los prin-
cipales socios comerciales de Argentina, se estudiard su composicion en
términos de sectores. Es decir, si los intercambios existentes corresponden
al mismo sector o industria o se producen entre industrias.

Comercio intra o inter-industrial

A diferencia de lo que se solia observar hasta mediados del siglo XX, la
evidencia de los ultimos afios indica que una proporcién considerable del
comercio internacional es intra-industrial, es decir, que existen paises que
suelen intercambiar productos de la misma categoria, sector o industria
(Palmieri, 2019). Si bien los flujos de comercio intra-industrial parecian darse
principalmente entre paises desarrollados, recientemente, “se observa que
también han alcanzado a los paises en desarrollo, de la mano de procesos
de liberalizacién del comercio y profundizacion de la integracién regional
como ocurre en el caso de los paises de ALADI" (ALADI, 2012).

La teoria del comercio tradicional es fundamentalmente una teoria del
comercio inter-industrial, ya que supone que cada industria produce un solo
bien homogéneo y cada pais exporta o importa, segln tenga una ventaja o
desventaja comparativa en su produccion (Falvey, 1981). Esto ultimo, preci-
samente, se ha analizado en el capitulo anterior.

Ahora bien, dada la evidencia empirica de intercambios intra-industria-
les, surgieron nuevas teorias que intentan explicar los patrones de comercio
internacional, argumentando que la ventaja comparativa es un concepto
correcto pero insuficiente para explicar el comercio mundial. Surgieron asi
nuevos conceptos como economias de escala, economias externas, ventajas
comparativas dinamicas, y comercio intra-industrial, que pretendieron ex-
plicar los nuevos patrones del comercio en funcién de las diferentes
estructuras de los mercados (Palmieri, 2019):
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En contraste con el comercio entre industrias distintas (inter-industrial),
que se explica por las diferencias de productividad, tecnologia o dotacion
de factores entre paises, el comercio intra-industrial se explica por dos fe-
ndémenos que caracterizan a los mercados imperfectos: las economias de
escala internas de especializacion y la diferenciacion de productos. Asi-
mismo, resultan relevantes las condiciones internas de demanda vy, en el
caso de productos homogéneos, la estacionalidad de algunos bienes, los
costos de transporte, almacenamiento, comercializacién o distribucién o la
existencia de dumping reciproco. (De Cicco, Cald & Berges, 2011, p. 30)

En este apartado se hara hincapié en el concepto de comercio intra-in-
dustrial (CIl), y se utilizard el indice Grubel-Lloyd (GL), una medida
ampliamente utilizada para medir la importancia de dicho comercio. Este
Ultimo mide la composicion del comercio intra o inter-industrial entre dos
paises, donde un valor cercano a 1 del indice GL indica que las exportaciones
e importaciones de ambos paises se asemejan, es decir, que existe mayor
comercio intra-industrial (exportaciones e importaciones). Al contrario, va-
lores mas cercanos a 0 significan mayor comercio inter-industrial®. En
particular, cuando el GL se encuentre entre 0,10 y 0,33, el comercio bilateral
se lo clasificard como potencialmente intra-industrial, y cuando sea mayor
a 0,33 se considerara comercio intra-industrial (CII). En el resto de los casos,
se tratard de comercio inter-industrial.

En este sentido, se procedid al andlisis del comercio intra-industrial (CII)
de dos formas: por un lado, se calcul6 el indicador GL para el comercio total

> Ver metodologia de célculo en Anexo L.
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con paises seleccionados®, y por otro lado, para el comercio por producto
(a nivel de 4 digitos del sistema armonizado) con dichos socios.

Comercio intra-industrial bilateral

En este caso se considera el total de los flujos comerciales de Argentina.
Como se aprecia en el Gréfico 4, en el comercio total con el mundo, Argen-
tina presenta un comercio potencialmente intra-industrial, es decir, dentro
de la misma industria.

Asimismo, se observa que el pais mantiene un comercio intra-industrial
(CII) sélo en el total bilateral con Brasil y el resto de los socios Mercosur;
aunque posee comercio potencialmente intra-industrial con Singapur, Mé-
xico, EE.UU. y Chile. En paralelo, el

. . . Argentina posee comer-
comercio agroindustrial se caracte-

riza por ser inter-industrial (entre cio intra-industrial sélo

distintas industrias). con paises Mercosur.

Se destaca el crecimiento del CII bilateral (total) con Brasil y el resto del
Mercosur en las Ultimas dos décadas, en mayor proporcion en el primer
caso. En efecto, el comercio bilateral con Brasil que en 1994-96 era super-
avitario para Argentina, se ha revertido en los Ultimos 20 afios,
esencialmente por un aumento de las importaciones mas acelerado que las
exportaciones.

® Ver detalle de paises seleccionados en el Capitulo IIl. Especializacion y Comple-
mentariedad. Incluye una serie de paises que representan alrededor del 80% del
comercio total de Argentina con el mundo.
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Gréfico 4. Comercio intra-industrial Total vs. Agroindustriales. Indice de
Grubel-Lloyd (GL), por pais, promedio 20714-16.
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Fuente: Elaboracion propia en base a datos de WITS.

Por otro lado, cuando se analizan particularmente los intercambios del
sector agroindustrial, ningun pais entra dentro de la clasificacién de CII, aun-
gue Mercosur y México permanecen dentro de la categoria potencialmente
CIL. Esto implica que el CII que se observa en el comercio bilateral total con
Brasil es esencialmente industrial, aunque también figuran productos
agroindustriales con CII (como se vera en el siguiente titulo).
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Comercio intra-industrial por productos

Para completar el estudio, se analiza no s6lo con qué paises existe co-
mercio intra-industrial, sino también cuéles son los productos en el que hay
comercio de doble via. En este caso, se calculd el indice GL por producto (a
nivel de partida arancelaria, es decir, 4 digitos del Sistema Armonizado) para
cada socio. Asi, se identifico la composicién del comercio por producto, es-
pecificando si se trata de comercio intra-industrial (dentro de la misma
industria), potencialmente intra-industrial o inter-industrial (entre distintas

industrias).

Predomina el comercio
En la Tabla 4, se muestra la canti-

entre industrias.
dad de productos (a cuatro digitos)

que componen el comercio bilateral de Argentina con los paises seleccio-
nados ordenados por tipo de relacionamiento comercial con Argentina,
para el total del comercio y el sector agroindustrial. Como se puede ver, la
mayor parte del comercio, medido en nimero de partidas arancelarias, de
Argentina con sus socios es inter-industrial, es decir, entre distintas indus-

trias.

Sin embargo, se puede notar que los paises con los que se registra mayor
nivel de comercio intra-industrial, ya sea total o agroindustrial, son aquellos
con los que existe algun tipo de acuerdo comercial vigente. De ese grupo
de paises, se destacan Brasil, resto de socios Mercosur, Chile y México, man-

teniendo una proporcion
Aunque con Mercosur, Chile, Mé- ignificativa del comercio

xico, EE.UU. y la UE existe una bilateral con Argentina
proporcién significativa de CIL dentro de las mismas in-
dustrias. Adicionalmente,

sobresalen EE.UU. y la UE con una proporcion destacable de CII con el pais.
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Tabla 1. Composicion del comercio argentino con paises seleccionados, por nimero de
productos (partidas arancelarias). Clasificacion segun resultados del indice GL promedio 2074-
76, por pais. Total del comercio (azul) vs. Comercio agroindustrial (verde).

e
Relacion Agroindustrial

Comercio Intra- Potencial- Inter- Intra- Potencial- Inter-

que se ve que la UE tiene mas protagonismo en el comercio intra agroin-
dustrial, se trata de los mismos socios comerciales que se identificaron para
el total de los intercambios.

Comercial

industrial mente intra  industrial industrial _mente intra___industrial C
Entre los principales productos del CII con el Mercosur se encuentran los

AC M N 162 N 619 36 19 131 principales p

AC M B 130 I 561 33 20 124 automoviles y autopartes, aceites de petrdleo y gas, insecticidas, fungicidas

AC 5 sl 21 2 1 60 .~ . Hana : : :

o herbicidas, y polimeros de etileno; y en el sector agroalimentario, priman

AC | 57! 25 I 646 4 2 78 yp . i . y , g ) P N

AC | 3] vl e 6 » - chocolates, preparaciones alimenticias, preparaciones para alimentacion

Ac e 22 B 472 48 28 131 animal, aceite de soja, articulos de confiteria, entre otros. Con Chile, por su

AC | 197 os I 528 2 9 85 | . el . icidas. fundicid herbici

Ac i 5l . 4 ] % parte, entre los primeros se incluyen gas, insecticidas, fungicidas o herbici-

sGP |. 58|. Bl 4 1 3 63 das, articulos de plastico para transporte o envasado, y agroindustriales los

SGP m 170 135 _72 24 26 120

chocolates y frutas preparadas o conservadas.

ser TGN 751 o0 I 634 12 3 127 y prep

NI Japon | 2| 24 I 537 6 3 8 .

YT Nueva Zelanda | 271 1l 261 5 3 59 En el CII con la UE, por otro lado, predominan los autos y autopartes, gas
Negoc II 95|| 60= 591 13 3 130 e hidrocarburos, y en el comercio agro, las frutas frescas, semillas y frutos
Negoc 43 24 606 7 3 9 . . . L.
Negoc I &l . 4 ) 7 para siembra y el alcohol etilico. Con EE.UU. imperan los productos quimi-
Negoc H 164 136 ININgED 48 2 139 cos, automoviles, carbonatos y bombas para liquidos, partes de motores, y

Potencial (R | 36 | 25 [Ss 8 7 114 . ) ., . . .
) : las preparaciones para alimentacién animal, semillas y frutos para siembra
potencial | 2| E 2 2 66

5 . y productos de origen animal en el comercio agro. Adicionalmente, en los
Fuente: Elaboracion propia en base a datos de WITS.

o o , ) o ) ) intercambios intra-industriales con México se destacan los automoviles y
Criterios de clasificacion del comercio: Intra-industrial: indice GL mayor a 0,33 (existe comercio

entre o dentro de una misma industria). Potencialmente intra-industrial: GL entre 0,7 y 0,33.
Inter-industrial: valores menores a 0,1 (indica presencia de comercio entre industrias).

autopartes y los medicamentos, mientras en el CII agroalimentario figuran
el extracto de malta y preparaciones alimenticias de harina, grafiones, sé-

. ; mola, almidén, fécula o extracto de malta, y los jugos de frutas.
En efecto, el 58% del total de productos que comercia nuestro pais con

el Mercosur corresponde a CII o potencialmente intra-industrial (en nimero Superposicién del comercio

de partidas arancelarias). Particularmente con Brasil ese porcentaje es del

42%y con Chile del 43%. Le siguen en importancia México con 36%, y EE.UU.
y la UE27, con quienes alrededor de un cuarto de los productos intercam-
biados corresponden a comercio intra-industrial o potencialmente intra.

Por su parte, el comercio agroindustrial muestra un escenario similar,
siendo el Mercosur (37%) y la UE (35%) los que mayor proporcién de CII
presentan, seguidos por Chile (30%), EE.UU. (29%) y México (27%). Pese a
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Un indicador que se deriva del célculo anterior es el de Superposicion
Comercial, o Trade Overlap (TO), que constituye el porcentaje del comercio
de doble via entre dos paises. Es decir, mide la proporcién que representa
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el comercio (suma de exportaciones e importaciones) intra-industrial bila-
teral (donde el indice GL > 0,107). Para complementar el anélisis previo, este
indicador se calculé para el valor del comercio (en vez de nimero de parti-
das arancelarias) con cada uno de los paises analizados, permitiendo medir
la proporcién del comercio de dos vias en el total bilateral.

En la mayoria de los casos se observa que existe mayor superposicioén de
comercio en el total de bienes (azul), que en el sector agroindustrial (verde).
Esto ultimo es consistente con los resultados que se apreciaron en el apar-
tado anterior, siendo el comercio intra-industrial mas significativo en el
comercio total que en el agro.

Por otro lado, en el total de los intercambios se destaca la proporcién de
comercio superpuesto con Brasil (71%) y el resto de los socios Mercosur
(75%). Como se menciono en el apartado anterior, este comercio de doble
via tan significativo es explicado principalmente por automoviles y autopar-
tes, y le siguen, aunque con una participacién menor, aceites de petroleo,
insecticidas y otros fungicidas o herbicidas.

Asimismo, aparece comercio superpuesto en una proporcion significa-
tiva de los intercambios con Singapur (con un 45% del comercio abarcado
por CII), aunque resulta constituido por tan sélo dos productos, que tam-
bién se apreciaban en el comercio intra con Mercosur: aceites de petréleo y
partes y accesorios de automdviles. Le siguen en importancia México (39%)
y Chile (33%), con los que también sobresale el CII de automéviles y auto-
partes, y medicamentos.

7 Si bien la OMC (2012) toma como corte de comercio inter-industrial un GL>0, se decidié establecer el
corte en 0,1 a fin de evitar la presencia de outliers.

22

Gréfico 5. Indice de Trade Overlap (TO), medido en valor de comercio. Total vs. Agroindus-
trial, por pais, promedio 2074-16.
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Fuente: Elaboracion propia en base a datos de WITS.

Adicionalmente, de acuerdo con el calculo del indicador de TO en el co-
mercio agroindustrial se distingue el comercio de doble via con Estados
Unidos (37%), el Mercosur (29%) y México (27%). Al revisar los intercambios
superpuestos con el pais norteamericano, se observa que predominan aglu-
tinantes preparados y productos quimicos (partida arancelaria que incluye
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al biodiesel) y los aceites esenciales. Aunque en ambos casos, las importa-
ciones desde Argentina representan menos de una décima parte de las
exportaciones (en promedio 2014-16); es decir, que en realidad el pais es
exportador neto de esos productos a EE.UU.

Con el Mercosur, por otra parte, cabe resaltar la superposicion del co-
mercio en porotos y aceite de soja (con Uruguay y Paraguay), chocolate y
otras preparaciones alimenticias, alcoholes aciclicos y sus derivados, y pre-
paraciones para alimentacion animal. Estos Ultimos se destacan
particularmente en el comercio de doble via con Brasil.

Box 1. Indice de Términos de Intercambio

El indice de Términos de Intercambio (TI) mide la evolucion del poder de
compra de una unidad fisica de exportacién en términos de importaciones
o lo que es equivalente, representa las variaciones en los precios relativos
que enfrenta la economia en su comercio exterior. Surge de dividir el in-
dice de precios de las exportaciones totales por el indice de precios de las
importaciones totales (INDEC).

Un aumento del indice de TI se interpreta como que los precios de las
exportaciones aumentan en mayor proporcion, o se reducen en menor
medida, que los precios de las importaciones para el periodo en estudio.
Este aumento se traduce en un incremento del poder adquisitivo de una
unidad fisica de exportacion en términos de unidades fisicas de importa-
cién, o una disminucion del costo de una unidad fisica de importacién en
términos de unidades fisicas de exportacion.

En este sentido, la interpretacién de los Tl indica que si un pais, por ejem-
plo, exportara s6lo soja e importara bienes industriales, un aumento en
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los términos de intercambio implicaria que una tonelada de soja compra-
ria mas bienes industriales o que se necesitarian menos toneladas de soja
para comprar idéntica cantidad de esos bienes.

Gréfico 6. Indice de Términos Netos de Intercambio. Comparacion con otros paises. 2000-
2076. Afio base 2000.
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En el Grafico 6 se puede observar como al inicio de la década de 2000, la
mayoria de los paises mostraba relativa estabilidad de los términos de in-
tercambio, manteniendo la tendencia de la década de 1990, y reflejando
la estabilidad de precios de los alimentos que se aprecié durante ese pe-
riodo. La situacion cambia a partir de mediados de la década de 2000,
cuando los términos de intercambio comienzan a cambiar de un pais a
otro, expresando las diferencias en las especializaciones exportadoras e
importadoras de cada uno.

Se puede notar como paises exportadores netos de productos agroindus-
triales como Australia, Argentina, Nueva Zelanda, Canada y Brasil vieron
incrementar significativamente los TI en momentos de picos de precios de
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los commodities como 2008 y 2011. Esto significa que mejoraron (ascen-
dieron) los precios relativos de las ventas externas en relacién con las
compras.

De acuerdo con lo que se vio en el presente trabajo, el crecimiento de
China e India se vio reflejado entre otras cuestiones, en un aumento de la
demanda de alimentos y commodiities, que sumado a la crisis financiera
internacional agregd volatilidad a los mercados permitiendo que paises
exportadores netos de alimentos mejoren significativamente durante esos
afnos los términos de intercambio. Aunque este analisis es una simplifica-
cién de lo ocurrido, ya que no es el objetivo de esta investigacion ahondar
en las causas, resulta util para ver el impacto de los eventos internaciona-
les en los precios de las commoditiesy la forma en que afectd a los paises
seguin su especializacion.

Ahora bien, cuando comienza a notarse una desaceleracién del ritmo de
crecimiento de paises emergentes, con su consecuente reduccion de pre-
cios, se observa también un deterioro en los términos de intercambio,
convergiendo hacia valores mas cercanos a los del inicio de 2000. Por su
parte, Australia y Argentina muestran las mayores variaciones en los tér-
minos de intercambio durante la Ultima década analizada.

;Queé significan estos resultados?

El comercio intra-industrial (CII) entre paises competidores depende de
la especializacion intra-industrial, el tamafio relativo del mercado y la natu-
raleza de las estructuras tarifarias existentes (Moscoso & Vasquez, 2006). De
Cicco, Cala & Berges (2011) sefialan que, en particular en Argentina, los fac-
tores determinantes del CII con sus socios comerciales incluyen: el nivel de
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desarrollo, la similitud y complejidad de la demanda, la existencia de acuer-
dos comerciales, la cercania cultural y geogréfica, el tamafio del mercado, la
dotacion relativa de factores productivos, los costos de transporte, la inten-
sidad y diversificacion de comercio, como también el desbalance comercial.

En particular, como se pudo corroborar, los paises con quienes mayor
comercio intra-industrial posee Argentina son o bien socios regionales, es
decir, cercanos geograficamente y culturalmente, con quienes a su vez man-
tiene algun tipo de acuerdo comercial, o bien paises de la UE, con quienes
existe afinidad cultural producto de la descendencia europea. Aunque no se
busca encontrar los determinantes del CIl de Argentina ya que para ello se
requeriria una investigacion dedicada exclusivamente a tal fin, y el uso de
algin modelo gravitacional o herramienta economeétrica similar que permita
modelar todas esas variables al mismo tiempo; se intenta comprender el
impacto de algunos de esos factores para estudiar las razones detras de ese
tipo de intercambios.

En este sentido, en funcion de los indicadores que se calcularon en esta
investigacion, se evallan los siguientes determinantes del comercio intra-
industrial: el caso de paises con acuerdos comerciales (detallados en el ca-
pitulo III), el desbalance comercial, la influencia del grado de intensidad de
comercio y/o la diversificacion del comercio bilateral con paises selecciona-

dos.
En Argentina pareceria que los

En primer lugar, la  acuerdos comerciales son uno de
pertenencia aacuerdos los determinantes del CILI.
comerciales implica, en-
tre otras cuestiones, que los paises firmantes reducen las barreras
arancelarias y no arancelarias mutuas, permitiendo incrementar el comercio
bilateral, aprovechar las economias de escala, y en consecuencia, aumentar
el CII (De Cicco, Cald & Berges, 2011). Contrastando con la evidencia empi-

rica, se puede ver que, para el comercio de Argentina con sus socios del
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Mercosur, Chile y México, con los que mantiene acuerdos comerciales,
existe mayor nimero de productos con comercio intra-industrial. Al res-
pecto, es interesante observar que en el conjunto de paises con acuerdos
es donde se presentan la mayoria de los bienes con CII. Entonces, podria
pensarse que en Argentina los acuerdos comerciales son uno de los deter-
minantes del CIL

Por otro lado, en relacién con la balanza comercial bilateral, la teoria in-
dica que cuanto mayor sea el déficit comercial con el socio menor sera el
indice GL, es decir, menor ClI existird. No obstante, cuando se contrasta em-
piricamente, esta afirmacion no se condice con la realidad. No parece existir
una relacion directa entre el signo de la balanza comercial total y el CII con
cada uno de los paises seleccionados.

Grdfico 7. Balanza Comercial con paises con CII. Comercio Total. Promedijo 2074-2076.
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Argentina presenta déficit comercial tanto con paises con quienes posee
CII como con aquellos con quienes no. Como se puede ver en el Grafico 7,
Brasil es el caso mas emblematico ya que presenta un significativo déficit
comercial (de 2.585 millones de ddlares) y a su vez, es quien mayor CII posee
con Argentina (mayor indice GL). Le siguen EE.UU. y México, que también
presentan una balanza negativa para el pais (de 3.841 y 914 millones de
dolares, respectivamente) y exhiben potencial comercio intra-industrial.

Gréfico 8. Balanza Comercial con paises con potencial CII. Comercio Total. Promedio 2074-
207e.
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Por otro lado, de los restantes paises considerados con quienes no ha-
bria CII o potencial CII, la mayoria presentan déficit. La excepcion a este
ultimo caso la representan aquellos con los que Argentina mantiene acuer-
dos comerciales, que en su conjunto presentan un saldo positivo para el
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pais. Es decir, no se puede afirmar que la balanza negativa sea un indicador
de menor comercio intra-industrial, ya que como se vio, existe balanza ne-
gativa en ambos casos. El

Un balance comercial negativo no .
. . balance comercial per se,
parece explicar un menor nivel de . parece explicar el co-

comercio intra-industrial. mercio intra-industrial.

Cabe recordar, que el pais posee una balanza positiva con todos sus so-
cios comerciales cuando se analiza el comercio agroindustrial, y en efecto,
para este sector en particular no presenta CII, sino potencial CII con Brasil y
el resto de los socios Mercosur. Por ende, el analisis anterior cobra sentido
cuando se analiza el total del flujo comercial.

En relacién con la diversificacion del comercio, es de esperar que el CII
sea mayor con un pais con el cual se tiene un comercio mas diversificado,
ya que existirian mas posibilidades de intercambios dentro de un mismo
rubro (De Cicco, Cala & Berges, 2011).

Verificando con el analisis de concentracion bilateral (IHH calculado en
este mismo capitulo), se observa que justamente los paises con quienes se
presenta mayor diversifica-
¢ién tanto de exportaciones Intensidad y diversificacion del
como importaciones paralos comercio altas, parecen contri-
flujos de comercio total y buir a un mayor comercio
agroindustrial son- aquellos intra-industrial en Argentina.
que presentan mayor CII: los
socios del Mercosur (incluido Brasil), Chile y México. Le sigue en importancia
EE.UU., con una concentracién moderada y potencial CIL. De esta forma, co-
bra sentido pensar en que la intensidad y diversificacion comercial son

determinantes del CII argentino.
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Similares resultados se obtienen en términos de intensidad comercial.
Cuanto mayor sea el comercio bilateral, existen mas posibilidades de co-
mercio intra-industrial, evidenciando una mayor interdependencia
comercial. Y, seguin se pudo comprobar al principio de este capitulo, esto es
lo que ocurre con los paises recientemente mencionados (Mercosur, Chile y
México), con los que Argentina presenta acuerdos comerciales, existe mayor
intensidad comercial que asimismo se traduce en una mayor interdepen-
dencia y mayor CIL

Pese a lo antedicho, el comercio intra-industrial en Argentina permanece
en niveles bajos en comparacién a otros paises desarrollados. Se supone
que una demanda mas compleja, correspondiente a paises mas desarrolla-
dos con mayor ingreso per capita, implica el consumo de una mayor
variedad de bienes aun dentro de una misma industria, gracias a la existen-
cia de nichos de mercado o bienes diferenciados, es decir, mayor CII (De
Cicco, Cala & Berges, 2011). Sera interesante entonces seguir la evolucién
del comercio intra-industrial en los préximos afios para medir si el desarro-
llo del pais contribuye a un demanda méas compleja y un mayor CII.

Conclusiones

Argentina presenta una mayor intensidad en el comercio bilateral, tanto
para el total de los intercambios como para el sector agroindustrial, con
paises con los que mantiene algun tipo de acuerdo comercial. Sobresalen
Mercosur, Brasil y Chile, pese a haber reducido la intensidad comercial en
los Ultimos 20 afios, y se destacan Egipto, India, Vietnam y China, con los
que se ha incrementado.

Por otro lado, se registra una mayor concentracion bilateral en las ex-
portaciones argentinas que en las importaciones. En particular, los socios
Mercosur (incluido Brasil) y Chile registran la mayor diversificacion de los
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intercambios totales y agroindustriales (tanto exportaciones como importa-
ciones), seguidos por México y Singapur (exportaciones) y la UE en términos
de importaciones agroindustriales.

En contraste, los paises que presentan mayor concentracion de exporta-
ciones agroindustriales son India, China, Australia, Nueva Zelanda, Vietnam,
Israel y Egipto. La cadena de la soja figura entre los principales productos
exportados a destinos donde la concentracién es mayor, aunque también
sobresalen el maizy la carne bovina. Si bien varios de estos paises presentan
intensidad comercial con Argentina, el riesgo de la concentracién alta es la
vulnerabilidad que genera ante shocks externos (producto de volatilidad de
los precios de los commodities, imposicién de medidas de politica, barreras
arancelarias y no arancelarias, entre otros). Estos pueden generar restriccio-
nes de acceso al producto argentino, incorporando incertidumbre en los
mercados y dejando en una situacién de fragilidad a los productores y ex-
portadores que no pueden reaccionar rapidamente redireccionando los
flujos hacia otros paises y/o productos.

Adicionalmente, la evidencia de los Ultimos afios indica que una propor-
cién considerable del comercio internacional es intra-industrial (CII), es
decir, que existen paises que suelen intercambiar productos de la misma
categoria, sector o industria (comercio de doble via). En Argentina, si bien
permanece en niveles bajos en comparacién a otros paises desarrollados,
ha cobrado relevancia en el comercio total con sus principales socios co-
merciales del Mercosur y en menor medida (comercio potencialmente intra-
industrial) con Singapur, México, EE.UU. y Chile. En paralelo, el comercio
agroindustrial se caracteriza por ser inter-industrial, sélo existe potencial CII
con Mercosur y México.

Analizando a nivel de productos en los que se aprecia comercio de doble
via, aunque predomina el comercio entre industrias, con Mercosur, Chile,
México, EE.UU. y la UE existe una proporcion significativa de CIL Entre los
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principales productos con CII se encuentran los automéviles y autopartes,
aceites de petréleo y gas, insecticidas, fungicidas o herbicidas, y en el sector
agroalimentario, priman chocolates, preparaciones alimenticias, preparacio-
nes para alimentaciéon animal, aceite de soja, articulos de confiteria, entre
otros.

Segun los resultados de la presente investigacion, en Argentina los fac-
tores determinantes del CII con sus socios comerciales parecerian incluir,
entre otros, a los acuerdos comerciales, la intensidad comercial, la diversifi-
cacion del comercio, como también la cercania, no asi al desbalance
comercial. Mientras que un balance comercial negativo no parece ser indicio
de un comercio intra-industrial bajo, la existencia de acuerdos comerciales,
cercania geogréfica y cultural, intensidad y diversificaciéon del comercio al-
tas, si parecen contribuir a un mayor CII en Argentina.
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Anexo I. Metodologia de calculo de indicadores

indice de Grubel-Lloyd (GL)

El Indice de Grubel-Lloyd (GL), utilizado para medir el comercio intra e
inter-industrial entre los paises i y j del bien k, se puede obtener de la si-
guiente manera:

|Xi; — My
GL.:, =124 Yl
1k Xy + M;
Donde X;; son las exportaciones del pais i con destino a j y M;; las im-
portaciones de i originarias de j. El indice GL varia entre 0 y 1. La
interpretacion del indicador sugiere que:

Cuando toma valores menores a 0,1 implica la presencia de comercio
inter-industrial (entre distintas industrias);

Cuando el indice GL se encuentra entre 0,1y 0,33 sugiere que el comer-
cio es potencialmente intra-industrial; y

Un indice mayor a 0,33 implica que existe comercio intra-industrial (entre

o dentro de una misma industria).

Es decir, que a mayor indice GL mayor seria el comercio (exportaciones
e importaciones) intra-industrial. GL se acercara uno a medida que los las
exportaciones e importaciones se asemejen. Y viceversa, un valor cercano a
0 significaria que existe mayor comercio inter-industrial. En el extremo, si en
un sector, un pais es solo exportador o sélo importador, el segundo término
de la ecuacion seria igual a la unidad y el indice seria igual a cero, indicando
la ausencia de comercio al interior de la industria (intra-industrial).
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indice de Trade Overlap (TO)

El indice de Superposicion Comercial o Trade Overlap (TO) se define
como el grado de superposicién del comercio (importacion y exportacion
simultaneas) de bienes dentro de una industria (comercio intra-industrial).
Se mide como la suma de las exportaciones e importaciones de productos
que caracterizan el comercio bilateral (indice GL > 0,1), dividido por la suma
del total de exportaciones e importaciones. Por ejemplo, el indice entre el
pais iy el j esta caracterizado por:

Ol +

k k
g:l(Xij + M;;

TO;

Donde Ii"j es una variable indicador que toma el valor 1 si existe comercio
intra-industrial entre el pais i y j para el sector k (GL’{j>O,1), y 0 en caso con-
trario. Por lo tanto, el indice representa el porcentaje del comercio que se
superpone entre dos paises.

indice de Intensidad Comercial (IIC)

Los indices de intensidad de comercio bilateral o regional miden, en base
a los flujos comerciales existentes, en qué medida los paises comercian en-
tre si con mayor intensidad que con otros paises, proporcionando asi
informacion sobre los posibles efectos de un acuerdo de integracion regio-
nal. En esta ocasién se utilizo la siguiente formula:

ﬁ

ne= 2%
Mo my
M,

Donde: Xij = Exportaciones del pais i al pais j. Xi = Exportaciones del pais
i al Mundo (totales), Mj = Importaciones mundiales del pais j (totales), Mw
36

= Importaciones Mundiales. xij = participacién del pais j en las exportacio-
nes del pais i y mj = participacion del pais j en las importaciones mundiales.

Si el IIC es mayor a 1, entonces la participacién de j en las ventas de i es
mayor que la participacién de j en las compras mundiales; esto implica que
le compra relativamente mas al pais i de lo que le compra al resto del
mundo. Es decir, un indice por arriba (por debajo) de la unidad indica que
el comercio bilateral es mayor (menor) que lo esperado, dada la importancia
del socio en el comercio mundial.
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Anexo II. Cuadro Resumen del Nivel de
Concentracion Bilateral con Paises Seleccionados

Nivel de Concentracion Bilateral. Indice de Herfindahl - Hirschman (IHH), por flujo de
comercio (exportacion e importacion total y agroindustrial) y tipo de concentracion (alta,
moderada, baja). Promedio 2074-16.

RS

Paises

Total Total Agro Agro
Mundo 011 [N
AUS
TS o00s | 006 | 009 | 004 |
CAN 0,16 0,14
CHL
CHN 0,14
EFTA 0,14 0,11
EGY 0,14
UE27 0,15 0,24
IND 018
N 030 | 009 | o241 [EEES
JPN 0,16
KOR 0,18 0,23 0,14
Vel o006 | 005 | 006 | 004 |
MEX 0,10 0,15
NZL
SACU 016 I o2 0,23
SING 0,12 0,13
USA 0,11 0,11
VNM 0,13 0,16

Nivel de Concentracién: moderad

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de comercio de WITS.
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